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Branchenwette ein voller Erfolg]

Die im vergangenen Jahr
von Crane und Huhtamaki
initilerte Branchenwette
wartet mit ersten, viel
versprechenden Ergeb-
nissen auf.

37% Umsatzplus bei AVS in
Schaaftheim

Eine beeindruckende Umsatzsteige-
rung iiber den vollen Aktionszeit-
raum von 3 Monaten vermeldet die in
einer akademischen Einrichtung plat-
zierte Evolution B2C. Melanie Hein
gratuliert Crane: "Herzlichen Gliick-
wunsch - Wette gewonnen! Im Ver-
gleich zum Vorjahr konnten wir hier
deutlich an Umsaiz und Getriinke-
verkéiufen zulegen.” Biszur Aufstel-
lung der Evolution B2C mit ganzer
Bohne und Frischbriih-Kaffee war
andiesem Stellplatz ein reines Frisch-
briihgeriit Baujahr 2001 im Einsatz
gewesen. Derinder neuen Maschine
flrdie Wetle eingesetzte Hartpapier-
becher kommt bei den studentischen
Kunden der Firma AVS sehr gut an.

Fast 40% Zuwachs bei K+H in
Neubeckum

Ebenfalls als voller Erfolg kann der
Tausch einer élteren Frischbrithma-
schine nach den ersten sechs Wo-
chen fiir K+H gewertet werden. "Mit
der Evolution B2C kéinnen wir dem
Kunden nun drei verschiedene Kaf-
feesorten anbieten - Ganze Bohne,
Frischbriih und Instant”, berichtet
Wolfgang Kroll. "Dabei ist es sehr
interessant, dass unsere Kunden die
einzelnen Kaffeesorten beiverschie-
denen Preisniveaus etwa gleich gut
annelunen”. Bei dem fiir dic Wette
ausgewiihlten Stellplatz handelt es
sich um einen Produktionsbetrieb,
beidemsich tiberwiegend ménnliche

Kunden an den Vorziigen des neuen
Automaten erfreuen,

Uber 20% Ertragssteigerung bei
Debe in Detmold

Durch den Tausch eines lteren
Frischbriihgeriits des Fabrikats Cra-
ne National Vendors konnte die Fir-
ma Debe den erzielten Ertrag um
mehr als 20% steigern. "Ich bin voll
zufrieden mit dem Ergebnis der Ak-
tion”, so Dirk Debe. "Die Evolution
B2C bietet unseren Kunden einfach
das Quentchen Mehr an, welches
heutzutage zu Recht vom Kunden
verlangt wird". Andiesem Stellplatz
in einem Druck- und Verlagshaus
kommen die Spezialitiiten aus der
ganzen Bohne besonders gut an,
wihrend auch die Instant- und
Frischbriihgetrinke mit steigender
Tendenz angenommen werden.

Sagenhafte 55% Umsatzzuwachs
bei RIKO in Saalfeld

Den absoluten Spitzenzuwachs ver-
zeichnet die Evolution B2C, die von
Herrn Bodo Koppe in einem Produk-
tionsbetrieb aufgestellt worden ist.
"DerAbsatz- und Umsatzzuwachs ist
hier wirklich traumhaft”, berichtet
er, Das bereits bei Aufstellung sehr
groBie Interesse setzte sich in den
Zuwiichsen derdrei Monate deutlich
fort. "Die Teilnahme an der Wette
hat sich fiiruns bisher aus jeder Sicht
gelohnt. Unsere Kunden freuen sich
iiber das auflerordentliche Getrin-
keangebot, und wir profitieren von
denwirklichdeutlich gestiegenen Um-
sdtzen an diesem Stellplarz”,
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Eine begeisterte Kundin
vor der Evolution B2C
bel AVS in Schaafheim.

Michae
und MelapietHein, AVS.
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